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TERMEKISMERTETO - MEGOLDAS-KONCEPCIO

Elobb a valodi probléma —
utana a fejlesztes.

Lépni kell, de a kép még nem tiszta? Az Omnit Megoldas-koncepcio egy 2-3 hetes, Service Design alapu felmérés, amely a valodi problémat és a ra illé megoldasi
" koncepcidt tarja fel — még miel6tt barki technoldgiat valasztana, fejlesztésbe kezdene vagy egy sort kédolna.

Nem rendszer-audit és nem kész fejlesztési terv: egy egyértelmi, megépithet6é koncepcié — akkor is, ha még csak egy homalyos probléma vagy egy nyers Gtlet van.

Alacsony kockazatu, fix aras belépd, 1.450 EUR-t6l.

P

2-3 hét 1.450€ 8-12 oldal 200+ projekt

Service Design felmérés -t6l, fix aras belépé koncepcid, vezetdi nyelven megvalositd cég all mogotte



= AZ OMNIT

Implementalé partner, nem tanacsadé

Olyan rendszereket épitlink, amelyek valds Uizleti problémakra adnak valaszt — a meglévé miikddésre szabva, hosszU tavon fenntarthatéo médon, kbzép- és nagyvallalatoknak.
Nem a leglatvanyosabb, hanem a legjobb ar-érték aranyd megoldast keressiik.

Héarom pillér, egy partner Amitél masok vagyunk

— Akik felmérik, azok valésitjdk meg — ugyanaz a csapat az els6 workshoptol az éles rendszerig.

Al Factory

— Rendszereket épitiink, nem API-kat kétiink 6ssze — frontend, backend, adatbazis, integracio.

Gyakorlati Al vallalati kérnyezetben: dokumentumfeldolgozas, automatizacio, ligyfélszolgalat, — A valés miikédéshal indulunk ki, nem kész sablonokbél.

kép- és videdelemzés, predikcid és intelligens keresés. L. . . ) o L »
— Modularis — a teljes rendszertél egy részteriiletig teljes értéket nyujtunk.

— A nehéz, ,nem tudjak megfogalmazni” projektek a specialitasunk.

Adatmegoldasok

A m(ikddés alapja: rend az adatokban, meghbizhato riportok, egy hiteles forras. ETL, BI, A FO UZENET

torzsadat, migracid, Data Governance. Felméréssel kezdunk, mikodd rendszerrel zarunk —
és ugyanaz a csapat viszi végig a munkat az elsé

Fejlesztés workshoptdél az éles rendszerig.

Egyedi Uizleti alkalmazasok, rendszerintegracio, folyamat-digitalizacié — frontendtél backendig,
felhd és hibrid.

—— AI-SZOLGALTATASOK - ATTEKINTES

Gyakorlati Al valés uzleti értékkel — nem hype-pal

Egy altalanos Al-eléfizetés nem ugyanaz, mint egy konkrét (izleti problémara bevezetett, mért és integralt vallalati AI. Mi az utébbit épitjiik: az Ondk adataibdl teljes Al-feldolgozasi
pipeline-t allitunk 6ssze, 6—-8 modellt tesztellink azonos adaton, és a legjobb ar-érték aranyut valasztjuk — nem a technolégia kedvéért, hanem az lizleti érték miatt.

F6 Al-képességeink Kész Al-termékeink (dobozos megoldasok)

— Dokumentumfeldolgozas — szamlak, Urlapok, szerz6dések (tipikusan -80% feldolgozasi id6). — AI Szamla kontirozas — szabalyalapu, audit-kész kontirozas kép/PDF-bél.

— AI Automatizacio — ismétlédd, manualis folyamatok kivaltasa. — AI Szalagfigyel6 — videdelemzés lizemi teljesitményre (kihasznaltsag, allasidd).
— Ugyfélszolgalat és Call center — Al-tamogatott valaszadas, nativ magyar nyelven. — Intelligens Chatbot — hallucinaciémentes, RAG-alapu tudas-asszisztens.

— Kép- és videdelemzés — gyartdsori és vizudlis ellendrzés, teljesitménymérés. — Intelligens keresémotor (RAG) — valaszt ad a dokumentumokbdl, nem listat.

— AI Predikcié — minGség- és viselkedés-elérejelzés (pl. 93% pontossag).

— Intelligens keresés (RAG) — vallalati tudas természetes nyelven, forrassal.
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= A TELJES KINALAT - HAROM PILLER

Minden termék és szolgaltatas — egy attekintésben

Az Al Factory az Al-szolgaltatasokat fogja 6ssze; az Adatmegoldasok rendet teremtenek az adatok koriil; a Fejlesztés pedig az egyedi rendszereket épiti. Mindharom pillérnél egy fix aras

belépd felméréssel kezdédik az ut.

Al Factory
MESTERSEGES INTELLIGENCIA

BELEPO ES SZINTEK

Al Opportunity Check
1450€ -1 hét

* BELEPO

Al Compass Audit
4950 €-tol

FELSOBB SZINT

Al Pilot
7 950 €-tol

FELSGBB SZINT

KEPESSEGEK

Dokumentumfeldolgozas - AI Automatizacid -
Ugyfélszolgalat és Call center - Kép- és videdelemzés - Al
Predikcio - Intelligens keresés (RAG) - Al-agentek és
asszisztensek - Ugyfélviselkedés-elemzés -
Anomaliadetektalas - AI tanacsadas és oktatas - CRM AI-
megoldasok

KESZ TERMEKEK

AI Szamla kontirozas - Al Szalagfigyel6 - Intelligens
Chatbot - Intelligens keresémotor

OmNit TERMEKISMERTETO - MEGOLDAS-KONCEPCIO

Adatmegoldasok
ADATMENEDZSMENT

BELEPO
Adat-helyzetkép
1450 €-t6l - 2-3 hét

* BELEPO

KEPESSEGEK

Adatel6készités (ETL) - Uzleti intelligencia / riportok -
Adattisztitas és -validalas - Torzsadat-kezelés -
Adatmigracio-menedzsment - Adatelemzés - Adatbazis-
szakértelem - Adatspecializalt projektmenedzsment - Data
Governance (adatkormanyzas)

KESZ TERMEK

CER — Cikk El6tét Rendszer: SAP-el6tét torzsadat-
keretrendszer (45 nap — 4,5 nap)

Fejlesztés
EGYEDI FEJLESZTES

BELEPO

Megoldas-koncepcié
1450 €-t6l - 2-3 hét
* BELEPO

KEPESSEGEK

UI/UX alkalmazasfejlesztés - Rendszerintegracio -
Folyamat- és dokumentumkezelés - Felho6- és hibrid
megoldasok - Adatvédelem és GDPR - Kéziras-
digitalizacié - Power Automate-szolgaltatasok

KESZ TERMEK

DOCMAN: vallalati dokumentumkezels (UGY-konténer,
QES, Cégkapu)
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= MEGOLDAS-KONCEPCIO - MI EZ VALOJABAN

A valédi problémat tarjuk fel — nem rendszer-audit, nem kész terv

Egy 2-3 hetes, Service Design alapu felmérés, amely a valodi igényt és a ra illé koncepcidt tarja fel — harom szerepben egyszerre.

n A valédi problémat tarjuk fel
Service Design eszkdzdkkel a tényleges szlikségletet—gyakran kider(l, hogy a probléma nem
ott van, ahol elsére tiint.

n 2-3 hét, nem hdénapok

Letisztult termék: egy kérddiv, 2-3 workshop, egy dokumentum — 2-3 hét alatt tiszta
koncepcio.

n Megépithetd, nem papir

Megvalosito cég all mogotte (15+év, 200+ projekt) — a koncepcid ténylegesen megépithetd.

—— A FAJDALOM - AMIT A MEGOLDAS-KONCEPCIO MEGOLD

FONTOS MEGKULONBOZTETES

A kulcs-megkuldnbdztetd a Service Design: nem a technoldgiabdl indulunk ki,
hanem a felhasznalodi és Uzleti szUkségletbdl — és nem azt vesszUk készpénznek,
amit elsére elmondanak. Ez nem rendszer-audit, nem kész fejlesztési terv, és nem
hénapos tanacsadadi folyamat: 2-3 hét alatt tiszta koncepciét adunk, amibdl a
vezetdi kor donteni tud.

Harom helyzet, amikor Iépni kell, de a kép még nem tiszta

A megrendel6 elmondja, mit szeretne, a fejleszté pontosan akarunk
azt megépiti — és csak utolag derdil ki, hogy nem az volt a
valédi probléma.

A LENYEG

koncepcidénak.

OmNit TERMEKISMERTETO - MEGOLDAS-KONCEPCIO

megfogalmazni — igy a fejlesztés homalyos alapra épiil.

Megépitették, mégsem ezt akartuk Nem tudjuk megfogalmazni, mit Mire kérjunk arat?

Tudjak, hogy fejleszteni kell, de nem tudjak leirni, mire

Van egy probléma vagy étlet, de nehéz pontosan kérjenek arajanlatot — el6bb a scope-ot kell tisztazni.

A leggyakoribb hiba: valaki azonnal nekiall fejleszteni arra, amit elsére elmondtak — és csak késébb derul ki,
hogy nem az volt a valédi probléma. Egy féléves zatonyra futott projekt kdoltsége sokszorosa egy 2-3 hetes
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= MEGOLDAS-KONCEPCIO - KINEK SZOL

Harom nézépont, egy belépd — és hol mérhet6 a hatas

A dontés az Uizleti oldalon sziiletik — ott, ahol érzik, hogy lépni kell, de a kép még nem tiszta. Az IT jellemz6en a megvalositasi szakaszban kapcsolodik be. A Megoldas-koncepcid a
Fejlesztés belépd (kopogtato") terméke — az AI Opportunity Check és az Adat-helyzetkép parja.

Ugyvezetd / CEO Uzleti / szakterUleti vezetd IT (késébb)

Van egy probléma vagy 6tlet, de nem tiszta a valodi Erzi, hogy [épni kell, de a kép még nem tiszta — fiiggetlen A megvaldsitasnal ép be — a tisztazott scope-ra és a
megoldas — és nagy a tét. szakmai iranyt keres. realis kdvetkez6 lépésre épit.

= A HATAS - AHOL A MEGOLDAS-KONCEPCIO MEGTERUL

Hol mérheto a valtozas

ElkerUlt rossz fejlesztés Tisztazott scope Megalapozott vezetdi dontés
Egy féléves projekt, ami nem a valodi problémat oldja meg, Végre van mire érdemi arajanlatot kérni — a koncepcio A vezet6i kor tiszta koncepcidbol dont — nem homalyos
sokszorosa egy 2-3 hetes koncepcionak. kijeloli a realis kovetkezd [épést. problémabdl vagy nyers 6tletbdl.
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= MEGOLDAS-KONCEPCIO - A GYAKORLATBAN

Mit csinal a gyakorlatban — a f6 elemek

A valédi probléma feltarasa

Service Design eszkozokkel a tényleges felhasznaldi és
lzleti sziikséglet — nem amit elsére elmondanak.

[rasos megoldasi koncepcié

8-12 oldal, 2-3 hét alatt: mi a valodi probléma,
milyen megoldas illik ra — vezetdi nyelven.

—— A MEGKULONBOZTETO® ELEM - A KONCEPCIO NEGY RESZE

Felkészit6é kérddiv

Strukturalt kérd6iv (~30perc): a probléma/étlet, az
érintettek, a cél, a rendszerek és korlatok felmérése.

Javasolt kovetkezé |épés

Egyértelmi ajanlas a redlis kdvetkezd lépésre — tisztazott
scope-pal, amire mar arajanlat kérheto.

Service Design workshopok

2-3 alkalom, alkalmanként 2 6ra, max 3 résztvevo: a
probléma és kontextus feltarasa, a valddi igény
azonositasa, megoldasi iranyok felvazolasa.

Alternativ iranyok (opcionalis)

jelezziik — gyakran ez hozza a legtébb értéket.

A dokumentum — 8-12 oldal, vezetdi nyelven, négy részhél

A valédi probléma (2-3 oldal)

Mi a valédi probléma vagy igény — gyakran nem az, amit els6re megfogalmaztak. Kik az
érintettek, és mi az, ami igazan faj.

A megoldasi koncepcidé (3-5 oldal)
Mit érdemes megépiteni vagy bevezetni, és miért — technoldgia, biztonsag, felh6/on-

premise, vezetdi nyelven.

Javasolt kovetkezd |épés (2-3 oldal)

A realis kovetkezd [épés —projekt, dobozos termék, kozbensé lépés, vagy hogy még nem
érdemes belevagni.

Alternativ irdnyok (0-2 oldal)

Ha egy jobban illeszked6 megoldasi irany rajzolodik ki, azt is jelezzlik — gyakran ez hozza
a legtobb értéket.

OmNit TERMEKISMERTETO - MEGOLDAS-KONCEPCIO

MIERT SZAMIT
A koncepcidé egy 8-12 oldalas, vezetdi nyelven irt
dokumentum, négy részbdél. A workshopon nem

aztvesszUk készpénznek, amit elsére elmondanak —

feltarjuk, mi az, ami igazan faj, és gyakran kiderul,
hogy a probléma nem ott van, ahol keresik.

OMNIT.HU

Ha jobban illeszked6 megoldasi irany rajzolddik ki, azt is
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= MIERT MOST - ES MIBEN MAS
A szakértelem bizonyitéka

Miért most — a rossz probléma a legdragabb hiba

A rossz probléma a legdragabb hiba

Egy fejlesztés ritkan a kddolasnal bukik meg — sokkal korabban: ott, hogy rosszul
megfogalmazott problémara épitik.

Gyorsult tempd, nagyobb tét

A fejlesztési tempd gyorsult, egy rosszul inditott projekt ara nagyobb — a hibat megel6zni
olcsdbb, mint javitani.

A technolégia 6nmagdban nem valasz

Az Al és a technoldgia ma mar széles korben elérheté — a versenyeldnyt az jelenti, hogy a
megoldas a megfelelé problémara épiil-e.

2-3 hét vs. egy félév

Egy 2-3 hetes koncepcié megelézhet egy féléves, zatonyra futott projektet — a valodi
problémat el6szor érdemes feltarni.

AZ ARROL — OSZINTEN

Miben mas az Omnit

Service Design — a valdédi igénybél

Nem a technoldgiabol indulunk, és nem azt vessziik készpénznek, amit elsére elmondanak.

Ha rossz az irany, kimondjuk

Fejlesztd cég vagyunk — mégis, ha egy dobozos termék jobb, vagy ha nem érdemes
belevagni, azt egyértelmien leirjuk.

Megvaldésitd csapat, nem tanacsadé

A koncepcié mogott az a csapat all, amely meg is épiti a megoldast — ezért
megvaldsithatd, nem papir-szintd.

Alacsony kockazat, fix ar

Fix, elére rogzitett dij, 2-3 hetes atfutas, nincs rejtett koltség — és tovabblépésnél a munka
egy része beszamit.

A Megoldas-koncepcié fix dijas belépé termék — 1.450 EUR-t6l + AFA. A dij a probléma dsszetettségétdl és a bevont érintettek kdrétdl fligg, és a megrendelés elétt
fixen rogzitjuk. A kérdés nem az, hogy ,mennyibe kerul egy koncepcid", hanem hogy ,mibe kerul egy féléves fejlesztés, ami végul nem a valddi problémat oldja

meg". Tovabblépésnél a munka egy része beszamit egy nagyobb projektbe.

OmNit TERMEKISMERTETO - MEGOLDAS-KONCEPCIO
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Ommie

S®LUTIONS

Lépni kell, de a kép

Egy 30 perces beszélgetésen atvessziik a problémat vagy otletet, és megmutatjuk, hogyan segit a Megoldas-koncepcio feltarni a valodi igényt. Alacsony kockazatu, fix aras
belép6 — ha még nincs itt az ideje, azt is 6szintén megmondjuk.

A valddi igénybdl indulunk, nem a technolégiabol. Alacsony kockazatu belép6, 1.450 EUR-t6l. Megyvaldsito cég all mogotte, nem tanacsado.
Bizonyiték: a probléma gyakran nem ott van, ahol elsére tiinik. Bizonyiték: kérddiv + workshopok + koncepciédokumentum. Bizonyiték: 15+ év, 200+ projekt.
omnit.hu Megoldas-koncepcid - Service Design - IS0 27001 + 9001 Acid

Konzultaciéot kérek —

2-3 hét - 1.450 EUR-t6l

omnit

S®LUTIONS
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	MEGOLDÁS-KONCEPCIÓ · MI EZ VALÓJÁBAN


	A valódi problémát tárjuk fel — nem rendszer-audit, nem kész terv
	Egy 2-3 hetes, Service Design alapú felmérés, amely a valódi igényt és a rá illő koncepciót tárja fel — három szerepben egyszerre.
	A valódi problémát tárjuk fel Service Design eszközökkel a tényleges szükségletet—gyakran kiderül, hogy a probléma nem ott van, ahol elsőre tűnt.

	2-3 hét, nem hónapok
	Letisztult termék: egy kérdőív, 2-3 workshop, egy dokumentum — 2-3 hét alatt tiszta koncepció.

	Megépíthető, nem papír
	Megvalósító cég áll mögötte (15+év, 200+ projekt) — a koncepció ténylegesen megépíthető.
	FONTOS MEGKÜLÖNBÖZTETÉS
	A kulcs-megkülönböztető a Service Design: nem a technológiából indulunk ki, hanem a felhasználói és üzleti szükségletből — és nem azt vesszük készpénznek, amit elsőre elmondanak. Ez nem rendszer-audit, nem kész fejlesztési terv, és nem hónapos tanácsadói folyamat: 2-3 hét alatt tiszta koncepciót adunk, amiből a vezetői kör dönteni tud.
	A FÁJDALOM · AMIT A MEGOLDÁS-KONCEPCIÓ MEGOLD



	Három helyzet, amikor lépni kell, de a kép még nem tiszta
	Megépítették, mégsem ezt akartuk
	A megrendelő elmondja, mit szeretne, a fejlesztő pontosan azt megépíti — és csak utólag derül ki, hogy nem az volt a valódi probléma.

	Nem tudjuk megfogalmazni, mit akarunk
	Van egy probléma vagy ötlet, de nehéz pontosan megfogalmazni — így a fejlesztés homályos alapra épül.

	Mire kérjünk árat?
	Tudják, hogy fejleszteni kell, de nem tudják leírni, mire kérjenek árajánlatot — előbb a scope-ot kell tisztázni.
	A LÉNYEG


	A leggyakoribb hiba: valaki azonnal nekiáll fejleszteni arra, amit elsőre elmondtak — és csak később derül ki, hogy nem az volt a valódi probléma. Egy féléves zátonyra futott projekt költsége sokszorosa egy 2-3 hetes koncepciónak.
	MEGOLDÁS-KONCEPCIÓ · KINEK SZÓL


	Három nézőpont, egy belépő — és hol mérhető a hatás
	A döntés az üzleti oldalon születik — ott, ahol érzik, hogy lépni kell, de a kép még nem tiszta. Az IT jellemzően a megvalósítási szakaszban kapcsolódik be. A Megoldás-koncepció a Fejlesztés belépő (kopogtató") terméke — az AI Opportunity Check és az Adat-helyzetkép párja.
	Ügyvezető / CEO
	Van egy probléma vagy ötlet, de nem tiszta a valódi megoldás — és nagy a tét.

	Üzleti / szakterületi vezető
	Érzi, hogy lépni kell, de a kép még nem tiszta — független szakmai irányt keres.

	IT (később)
	A megvalósításnál lép be — a tisztázott scope-ra és a reális következő lépésre épít.
	A HATÁS · AHOL A MEGOLDÁS-KONCEPCIÓ MEGTÉRÜL


	Hol mérhető a változás
	Elkerült rossz fejlesztés
	Egy féléves projekt, ami nem a valódi problémát oldja meg, sokszorosa egy 2-3 hetes koncepciónak.

	Tisztázott scope
	Végre van mire érdemi árajánlatot kérni — a koncepció kijelöli a reális következő lépést.

	Megalapozott vezetői döntés
	A vezetői kör tiszta koncepcióból dönt — nem homályos problémából vagy nyers ötletből.
	MEGOLDÁS-KONCEPCIÓ · A GYAKORLATBAN


	Mit csinál a gyakorlatban — a fő elemek
	A valódi probléma feltárása
	Service Design eszközökkel a tényleges felhasználói és üzleti szükséglet — nem amit elsőre elmondanak.

	Felkészítő kérdőív
	Strukturált kérdőív (~30perc): a probléma/ötlet, az érintettek, a cél, a rendszerek és korlátok felmérése.

	Service Design workshopok
	2-3 alkalom, alkalmanként 2 óra, max 3 résztvevő: a probléma és kontextus feltárása, a valódi igény azonosítása, megoldási irányok felvázolása.

	Írásos megoldási koncepció
	8–12 oldal, 2-3 hét alatt: mi a valódi probléma, milyen megoldás illik rá — vezetői nyelven.

	Javasolt következő lépés
	Egyértelmű ajánlás a reális következő lépésre — tisztázott   scope-pal, amire már árajánlat kérhető.

	Alternatív irányok (opcionális)
	Ha jobban illeszkedő megoldási irány rajzolódik ki, azt is jelezzük — gyakran ez hozza a legtöbb értéket.
	A MEGKÜLÖNBÖZTETŐ ELEM · A KONCEPCIÓ NÉGY RÉSZE


	A dokumentum — 8–12 oldal, vezetői nyelven, négy részből
	MIÉRT SZÁMÍT
	A koncepció egy 8–12 oldalas, vezetői nyelven írt dokumentum, négy részből. A workshopon nem aztvesszük készpénznek, amit elsőre elmondanak — feltárjuk, mi az, ami igazán fáj, és gyakran kiderül, hogy a probléma nem ott van, ahol keresik.
	A valódi probléma (2-3 oldal)
	Mi a valódi probléma vagy igény — gyakran nem az, amit elsőre megfogalmaztak. Kik az érintettek, és mi az, ami igazán fáj.

	A megoldási koncepció (3-5 oldal)
	Mit érdemes megépíteni vagy bevezetni, és miért — technológia, biztonság, felhő/on-premise, vezetői nyelven.

	Javasolt következő lépés (2-3 oldal)
	A reális következő lépés —projekt, dobozos termék, közbenső lépés, vagy hogy még nem érdemes belevágni.

	Alternatív irányok (0-2 oldal)
	Ha egy jobban illeszkedő megoldási irány rajzolódik ki, azt is jelezzük — gyakran ez hozza a legtöbb értéket.
	MIÉRT MOST · ÉS MIBEN MÁS


	A szakértelem bizonyítéka
	Miért most — a rossz probléma a legdrágább hiba
	Miben más az Omnit
	A rossz probléma a legdrágább hiba
	Egy fejlesztés ritkán a kódolásnál bukik meg — sokkal korábban: ott, hogy rosszul megfogalmazott problémára építik.

	Service Design — a valódi igényből
	Nem a technológiából indulunk, és nem azt vesszük készpénznek, amit elsőre elmondanak.

	Gyorsult tempó, nagyobb tét
	A fejlesztési tempó gyorsult, egy rosszul indított projekt ára nagyobb — a hibát megelőzni olcsóbb, mint javítani.

	Ha rossz az irány, kimondjuk
	Fejlesztő cég vagyunk — mégis, ha egy dobozos termék jobb, vagy ha nem érdemes belevágni, azt egyértelműen leírjuk.

	A technológia önmagában nem válasz
	Az AI és a technológia ma már széles körben elérhető — a versenyelőnyt az jelenti, hogy a megoldás a megfelelő problémára épül-e.

	Megvalósító csapat, nem tanácsadó
	A koncepció mögött az a csapat áll, amely meg is építi a megoldást — ezért megvalósítható, nem papír-szintű.

	2-3 hét vs. egy félév
	Egy 2-3 hetes koncepció megelőzhet egy féléves, zátonyra futott projektet — a valódi problémát először érdemes feltárni.

	Alacsony kockázat, fix ár
	Fix, előre rögzített díj, 2-3 hetes átfutás, nincs rejtett költség — és továbblépésnél a munka egy része beszámít.
	AZ ÁRRÓL — ŐSZINTÉN

	A Megoldás-koncepció fix díjas belépő termék — 1.450 EUR-tól + ÁFA. A díj a probléma összetettségétől és a bevont érintettek körétől függ, és a megrendelés előtt fixen rögzítjük. A kérdés nem az, hogy „mennyibe kerül egy koncepció", hanem hogy „mibe kerül egy féléves fejlesztés, ami végül nem a valódi problémát oldja meg". Továbblépésnél a munka egy része beszámít egy nagyobb projektbe.
	A KÖVETKEZŐ LÉPÉS



	Lépni kell, de a kép még nem tiszta?
	Egy 30 perces beszélgetésen átvesszük a problémát vagy ötletet, és megmutatjuk, hogyan segít a Megoldás-koncepció feltárni a valódi igényt. Alacsony kockázatú, fix áras belépő — ha még nincs itt az ideje, azt is őszintén megmondjuk.
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